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Estimado emprendedor, el propdsito del presente modelo es lograr que usted visualice
su idea de negocio y su propuesta de valor, le invitamos a diligenciarlo con la conviccidon
de que es la puerta de entrada para echar a andar su proyecto de una manera clara,
aterrizada y motivante para su mejoramiento continuo. Bienvenido a Emprender!!
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COMPONENTES DEL MODELO CANVAS PARA LA PROPUESTA:

"E-Clientes: Los grupos de personas a los cuales se quiere ofrecer el producto (bien o
servicio). Son la base del negocio, asi que se deben conocer perfectamente.

@D Propuesta de valor: Trata del “pain statement” que solucionamos para el cliente y
cémo le damos respuesta con el producto (bien o servicio).

)
“¥“ canales de distribucion: Se centra en cémo se entrega la propuesta de valor a los
clientes.
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gr"FuerlteS de ingresos: Representan la forma en que su proyecto genera los ingresos.

“$“Recursos clave: Se describen los recursos mas importantes, necesarios para el
funcionamiento del negocio.

J‘Actividades clave: Describe las actividades internas relevantes, para desarrollar la
propuesta de valor.
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)
Alianzas Clave: Se definen las alianzas necesarias para ejecutar el modelo de negocio,
que complementen las capacidades y optimicen la propuesta de valor: la co-creacion es

imprescindible hoy en dia en los negocios.

'é‘Estructura de costes: Describe todos los costes en los que se incurre al operar el
modelo de negocio. Se trata de conocer y optimizar los costes para intentar disefiar un modelo de
negocio sostenible, eficiente y escalable.




